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รายละเอียดของรายวิชา(Course Specification) 

รหัสวิชา MTM ๓๒๐๒ รายวชิา การสรา้งเครอืข่ายทางธุรกจิ 

สาขาวชิาการจดัการการคา้ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภฏัสวนสุนันทา 

ภาคการศึกษา ๒ ปีการศึกษา ๒๕๖๕ 

  

หมวดที่๑ข้อมูลทั่วไป 
๑. รหัสและชือ่รายวชิา   

รหัสวิชา   MTM ๓๒๐๒   
ชื่อรายวิชาภาษาไทย การสรา้งเครอืข่ายทางธุรกจิ 
ชื่อรายวิชาภาษาอังกฤษ Business Network Buildings 
๒. จำนวนหน่วยกติ ๓ หน่วยกติ ๓(๐-๖-๓) 

       
๓. หลักสูตรและประเภทของรายวิชา 
๓.๑  หลกัสูตร       บริหารธุรกิจบัณฑติ สาขาวิชาการจัดการการคา้  
๓.๒ ประเภทของรายวิชา    วิชาเฉพาะด้าน 
 
๔.อาจารย์ผู้รับผิดชอบรายวิชาและอาจารย์ผู้สอน    
๔.๑  อาจารย์ผู้รับผดิชอบรายวิชา  ผศ.ดร.พนิดา  นิลอรุณ 
๔.๒ อาจารย์ผู้สอน   ผศ.ดร.พนิดา  นิลอรุณ 
 
๕.  สถานที่ติดตอ่   วิทยาลยันวตักรรมและการจดัการ อาคาร ๒๘ ช้ัน๓  

/ E – Mail panida.ni@ssru.ac.th 
 
๖. ภาคการศึกษา / ชัน้ปีท่ีเรยีน   

๖.๑ ภาคการศึกษาที่   ๒ 
๖.๒ จำนวนผู้เรยีน  นักศึกษาสาขาวิชาการจัดการการค้า จำนวน ๑๐คน 

 
๗. รายวิชาที่ต้องเรียนมากอ่น(Pre-requisite)  (ถา้มี) -ไม่ม-ี 
 
๘. รายวชิาที่ต้องเรยีนพร้อมกัน(Co-requisites)(ถา้มี) -ไม่มี- 
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๙. สถานที่เรียน   ห้อง ๓๗๓๔ และช่องทางออนไลน ์
 
๑๐.วันที่จัดทำหรือปรับปรุง   วันที ่๑ เดือนพฤศจิกายน พ.ศ. ๒๕๖๕ 
รายละเอียดของรายวิชาครัง้ล่าสุด 
 
 

หมวดที่๒ จุดมุ่งหมายและวัตถุประสงค์ 
 

๑. จุดมุ่งหมายของรายวิชา 
  ๑. เพื่อให้ผูเ้รียนมีความรูค้วามเข้าใจเก่ียวกับการเครอืข่ายทางธุรกิจ สรา้งเครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ แกไ้ขปัญหา
ในการสรา้งเครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ พิจารณาเพื่อเลือกวธีีการประเมินความสำเร็จในการสรา้งเครอืข่าย 
  ๒. เพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ที่ได้รับจากการศึกษาในรายวิชาไปใช้ในการทำงานจริงได้ และสามารถ
ปฏิบัติการสู่การพัฒนาโอกาสในการสรา้งเครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจสำหรับธุรกิจการคา้ เพื่อสร้างความได้เปรยีบเชิงการ
แข่งขันและความแข่งแกร่งของธุรกิจ 
๒. วัตถุประสงค์ในการพัฒนา/ปรับปรุงรายวิชา 
 เพื่อให้ผู้เรียนได้ศึกษาชุดความรู้ที่ทันสมัยสอดคล้องกับสถานการณ์ในปัจจุบันและแลกเปลี่ยนเรียนรู้กรณีศึกษาที่
เก่ียวเนื่องกับเนือ้หาในรายวิชา 
 

หมวดที่ ๓ ลักษณะและการดำเนนิการ 
 

๑. คำอธบิายรายวิชา 
 ปฏิบัติการด้านเครือข่ายทางธุรกิจ สร้างเครือข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ แก้ไขปัญหาในการสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง
ธุรกิจ พิจารณาความสำคัญของโอกาสในการสรา้งเครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกจิสำหรับธุรกิจการคา้สมัยใหม่เพื่อสรา้งความ
ได้เปรยีบเชิงการแข่งขันและความแข่งแกร่งของธุรกิจ เลือกวธีีการประเมินความสำเร็จในการสรา้งเครอืข่าย 
 An operation on the networking business and alliances, resolution of networking buildings in opportunity on important 
to the competitive advantage of modern trade business, and evaluation of networking buildings achievement 
 
๒. จำนวนชั่วโมงที่ใชต้่อภาคการศกึษา 
 

บรรยาย 
(ชั่วโมง) 

สอนเสริม 
(ชั่วโมง) 

การฝึกปฏิบัติ/งาน 
ภาคสนาม/การฝกึงาน(ชั่วโมง) 

การศึกษาด้วยตนเอง 
(ชั่วโมง) 

ไม่ม ี ตามความตอ้งการของ
นักศกึษาโดยการนัด

หมาย 

๖ ชั่วโมงต่อสัปดาห ์
จำนวน ๑๕ สัปดาห ์

รวม ๙๐ ชั่วโมง 

๓ ชั่วโมงต่อสัปดาห ์
จำนวน ๑๕ สัปดาห ์

รวม ๔๕ ชั่วโมง 
 
๓. จำนวนชั่วโมงต่อสัปดาหท์ี่อาจารย์ให้คำปรึกษาและแนะนำทางวิชาการแกน่ักศกึษาเป็นรายบุคคล 
 อาจารย์ประจำวิชาจัดเวลาใหค้ำปรกึษา ๑ ช่ัวโมงต่อสัปดาห์ตามการนัดหมายของนักศึกษา พรอ้มแจง้รายละเอยีด
การติดต่ออาจารย์ ดังนี ้
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 ๓.๑ ปรกึษาด้วยตนเองที่ห้องพักอาจารย์ผูส้อน  ห้องพักอาจารย์ ช้ัน ๒ อาคาร ๓๗ วิทยาลยันวตักรรมและการ
จัดการ 
 ๓.๒ ปรกึษาผ่านโทรศัพท์ที่ทำงาน / มือถอื  หมายเลข ๐๘๑-๘๘๑-๗๘๙๓ 
 ๓.๓ ปรกึษาผ่านจดหมายอิเลก็ทรอนิกส์ (E-Mail) panida.ni@ssru.ac.th 
 ๓.๔ ปรึกษาผ่านเครอืข่ายสังคมออนไลน ์(Facebook/Twitter/Line) https://facebook.com/panida ninaroon 
 ๓.๕ ปรึกษาผ่านเครอืข่ายคอมพิวเตอร์ (Internet/Webboard) http://www.elcim.ssru.ac.th/panida_ni/ และ Google 
Classroom รายวิชา 

 

หมวดที่๔ การพัฒนาผลการเรียนรู้ของนกัศึกษา 

๑.คุณธรรม  จรยิธรรม 
๑.๑   คุณธรรม จริยธรรมที่ต้องพัฒนา 
  (๑)  มีวนิัยตรงต่อเวลาและมคีวามรับผดิชอบสูง ทั้งต่อตนเองวิชาชีพ และสังคม 

  (๒)  แสดงความซือ่สตัยส์ุจรติอยา่งสม่ำเสมอ  

 (๓)  ปฏิบัตหินา้ที่ด้วยคุณธรรมและจริยธรรม 
 (๔)  เคารพในระเบียบและกฎเกณฑ์ขององค์กรและสงัคม 
๑.๒   วิธีการสอน 

(๑)  เข้มงวดการเข้าช้ันเรียนและการแต่งกายของนักศึกษา โดยให้เข้าช้ันเรียนตรงเวลาและการแต่งกายที่
ถูกระเบียบของมหาวิทยาลัย เพื่อปลูกฝังให้นักศึกษามีระเบียบวินัยและตรงต่อเวลา 

(๒)  เข้มงวดให้นักศึกษาไม่ทุจริตในการสอบ รวมถึงการลอกผลงานของผู้อื่น เพื่อปลูกฝังให้นักศึกษามี
ความซื่อสัตย์ 

(๓)  ฝึกให้มีความรับผิดชอบโดยการเป็นผู้นำหรือสมาชิกของกลุ่ม เพื่อปลูกฝังให้นักศึกษามีความ
รับผิดชอบ รู้จักเสียสละ ยกย่องชมเชยนักศึกษาที่กระทำความดี มีน้ำใจ และเสียสละ เพื่อส่งเสริมให้นักศึกษามี
ความตระหนักถึงคุณธรรม จรยิธรรมในสังคม 
๑.๓    วิธีการประเมินผล 

(๑)  พิจารณาจากพฤติกรรมการเขา้ชั้นเรยีนและการแตง่กาย 
(๒)  พิจารณาจากพฤติกรรมการทุจรติในห้องสอบ 
(๓)  ประเมินจากผลงานทีไ่ดร้ับมอบหมาย 
 

๒. ความรู้ 
๒.๑   ความรู้ที่ต้องพัฒนา 
 (๑)  เข้าใจและวิเคราะห์หลักการและทฤษฎีพื้นฐานด้านการจัดการการคา้ 
 (๒)  สามารถนำไปประยุกต์ในกจิกรรมด้านการจัดการการค้าได ้
 (๓)  เข้าใจและวิเคราะหห์ลักการของศาสตร์อืน่ที่เกี่ยวข้องกับการจัดการการค้าและสามารถนำมาประยุกต์
หรอืเป็นพืน้ฐานของการจัดการการค้าได ้
๒.๒   วิธีการสอน 

(๑) บรรยายเนือ้หาการสอนโดยการใช้โปรแกรม Power point และเอกสารประกอบการสอน มีการถาม
ตอบเพื่อสรา้งบรรยากาศแห่งการเรียนรูใ้นช้ันเรยีน 

(๒)  วิเคราะห์วดีิทัศน ์กรณีศกึษาที่สอดคล้องกับเนือ้หาของรายวิชาในแต่ละสัปดาห์ 
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(๓)  เปิดโอกาสใหน้ักศึกษาซกัถามในประเดน็ที่สงสยั และจัดกจิกรรมในห้องเรียนพรอ้มทั้งมีการอภิปราย
กลุ่ม 

(๔)  ทำแบบฝึกหัดทา้ยบทเรียน รวมไปถงึให้ผูเ้รียนหาข้อมูลเพื่อนำเสนอผลงานหนา้ชั้นเรียน 
๒.๓    วิธีการประเมนิผล 

(๑)  สงัเกตและพิจารณาจากปฏิกิริยาตอบสนองการถามตอบของผู้เรยีน 
(๒)  สงัเกตและพิจารณาจากพฤติกรรมการมีส่วนร่วมและแนวคิดในการวเิคราะห ์
(๓)  สงัเกตและพิจารณาจากพฤติกรรมการมีส่วนร่วมในการอภิปรายกลุ่ม 
(๔)  ประเมินผลจากการทำแบบฝึกหัดท้ายบทเรียน ความครบถว้นของเนื้อหาและวธิีการนำเสนอผลงาน 

แบบทดสอบปรนยัและอัตนัยในการสอบกลางภาคและปลายภาคการศึกษา 
๓.ทักษะทางปัญญา 

๓.๑   ทักษะทางปัญญาที่ตอ้งพัฒนา 
 (๑)  มีความสามารถในการวิเคราะห์สถานการณ์โดยใช้หลกัการที่ได้เรยีนมาตลอดจนสามารถนำความรูไ้ป

ประยุกต์ในสถานการณ์จรงิ 

 (๒)  สามารถแก้ปัญหาด้านการจัดการการค้าไดโ้ดยนำหลกัการต่างๆมาอา้งองิได้อย่างเหมาะสม 
 (๓)  มีความใฝ่หาความรู ้
๓.๒   วิธีการสอน 

(๑)  ผู้เรยีนและผู้สอนร่วมกนัวิเคราะห์กรณีศกึษาหรอืวีดิทศัน์ที่ยกตัวอย่างในแต่ละสัปดาห ์
(๒)  ผู้เรยีนคน้ควา้หาข้อมูลและนำมาประยุกต์ใช้กับงานที่ได้รับมอบหมายจากสารสนเทศที่ทันสมยั 
(๓)  มอบหมายให้ผูเ้รียนนำเสนองานทีไ่ด้รับมอบหมายโดยมีการรวบรวม วิเคราะห ์และสรุปประเด็น

ปัญหาที่สำคัญเพื่อนำเสนอ 
๓.๓    วิธีการประเมินผล 

(๑)  สงัเกตและพิจารณาจากพฤติกรรมการมีส่วนร่วมและแนวคิดในการวเิคราะห ์
(๒)  ประเมนิผลจากความทันสมัยของข้อมูลทีน่ำเสนอ  
(๓)  ประเมินผลจากความครบถว้นของเนื้อหาในการนำเสนอผลงาน 

๔. ทักษะความสัมพันธ์ระหว่างบุคคลและความรับผิดชอบ 

๔.๑   ทักษะความสมัพันธ์ระหว่างบุคคลและความรับผดิชอบที่ต้องพัฒนา 
 (๑)  มมีนุษยสัมพนัธ์ทีด่ี สามารถทำงานกับผูอ้ืน่ได้เป็นอย่างดี 

 (๒)  มีความรับผดิชอบตอ่งานที่ได้รับมอบหมาย 
 (๓)  สามารถปรับตัวเข้ากับสถานการณ์และวัฒนธรรมองค์กรที่ไปปฏิบัติงานได้เป็นอยา่งด ี  
  (๔)  มภีาวะผู้นำในการทำงาน 
๔.๒   วิธีการสอน 

(๑)  มอบหมายงานทัง้รายบุคคลและรายกลุ่ม โดยให้ไปคน้ควา้เนือ้หาในรายวิชาเพิ่มเตมิ พรอ้มทั้งนำเสนอ
หน้าชัน้เรียนด้วยวิธีการที่นา่สนใจและมีรูปแบบที่ทันสมัยเหมาะสม 

(๒)  การอภิปรายกลุม่ในการนำเสนอตามหัวขอ้แต่ละกลุ่มหรอืรายบุคคล 
๔.๓    วิธีการประเมินผล 

(๑)  ประเมนิผลจากการนำเสนอหนา้ชั้นเรยีนของนักศึกษา 
(๒)  ประเมนิผลจากการอภิปรายกลุ่ม 
 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๕ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

๕. ทักษะการวิเคราะห์เชิงตัวเลข การสื่อสาร และการใช้เทคโนโลยีสารสนเทศ 

๕.๑   ทักษะการวิเคราะห์เชิงตัวเลข การสื่อสาร และการใช้เทคโนโลยีสารสนเทศที่ต้องพัฒนา 
 (๑)  มีทักษะการใช้ภาษาไทยในการอธิบายหลักการและสถานการณ์ตลอดจนการสื่อสารความหมายได้

อย่างมีประสิทธิภาพ 

 (๒)  สามารถใช้เทคโนโลยีสารสนเทศในการเก็บรวบรวมข้อมูลและนำเสนอรายงาน 

 (๓)  มีความรูพ้ืน้ฐานทางคณิตศาสตร์และสถติิในอันที่จะวิเคราะห์สถานการณ์ตลอดจนนำเสนอข้อมูลโดย
ใช้คณิตศาสตรห์รอืสถติ ิ  
  (๔)  ใช้ภาษาอังกฤษในการสือ่สารได้  
๕.๒   วิธีการสอน 

(๑)  มอบหมายงานทัง้รายกลุม่และรายบุคคลใหใ้ช้โปรแกรมที่ทันสมัยเพื่อใช้เป็นสื่อการนำเสนอให้น่าสนใจ 
(๒)  มอบหมายงานทัง้รายกลุม่และรายบุคคล โดยฝึกทักษะการสื่อสารในการนำเสนองานหนา้ชั้นเรยีน 

พรอ้มทั้งมุง่เน้นให้นักศึกษามคีวามคดิสรา้งสรรค์ในรูปแบบการนำเสนอผลงานใหด้ึงดดูใจผู้ฟัง 
๕.๓    วิธีการประเมินผล 

(๑)  ประเมนิผลจากสื่อการนำเสนอ 
(๒)  ประเมนิจากทักษะการนำเสนอหนา้ช้ันเรยีนและรูปแบบการนำเสนอที่เหมาะสม 

 

หมายเหตุ 
สัญลักษณ์  หมายถงึ ความรับผิดชอบหลัก  

สัญลักษณ์  หมายถึง ความรับผิดชอบรอง  

เวน้ว่าง หมายถงึ ไม่ได้รับผิดชอบ 

ซึ่งจะปรากฎอยู่ในแผนท่ีแสดงการกระจายความรับผิดชอบมาตรฐานผลการเรียนรู้จากหลักสูตรสู่รายวชิา (Curriculum Mapping) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๖ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

หมวดที่๕ แผนการสอนและการประเมนิผล 

๑. แผนการสอน 

สัปดาห์ที ่ หัวข้อ/รายละเอียด 
จำนวน

(ชม.) 

กจิกรรมการเรียน  

การสอน/สื่อที่ใช้  
ผู้สอน 

๑ 

 

แนวคิดด้านเครอืข่ายทางธุรกิจ  ๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การบรรยายเชงิปฏสัิมพันธ์ 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๒ 

 

การสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจ  

๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การบรรยายเชงิปฏสิัมพันธ์ 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๓ 
 

ประเภทเครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ ๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้จากกรณศีกึษา 

อ.ดร.พนิดา นลิอรุณ 

๔ 

 

องค์ประกอบเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจ 

๖ ▪ โปรแกรม : on demand 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้โดยใชปั้ญหาเป็น

ฐาน 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๕ 

 

ปั ญ ห า ใน ก า ร ส ร้ า ง เค รื อ ข่ า ย

พันธมิตรทางธุรกิจ 

๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การบรรยายเชงิปฏสิัมพันธ์ 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๖ 

 

ก า ร แ ก้ ไข ปั ญ ห า ใน ก า ร ส ร้ า ง

เครือข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ 

๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้จากกรณศีกึษา 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๗ 

 

ก า ร แ ก้ ไข ปั ญ ห า ใน ก า ร ส ร้ า ง

เครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ 

๖ ▪ โปรแกรม : on demand 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้โดยใชปั้ญหาเป็น

ฐาน 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๘ เครอืข่ายพันธมิตรทางธุรกิจ ๖ ▪ โปรแกรม : on demand อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๗ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

สัปดาห์ที ่ หัวข้อ/รายละเอียด 
จำนวน

(ชม.) 

กจิกรรมการเรียน  

การสอน/สื่อที่ใช้  
ผู้สอน 

 -Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรูโ้ดยใช้ปัญหา

เป็นฐาน บูรณาการโครงการ

พัฒนาคุณภาพชวีติและ

ยกระดับรายได้ให้กับชุมชน

ฐานราก ตำบลนาคา อำเภอ

สุขสำราญ จงัหวัดระนอง ใน

หัวขอ้ ความสำคัญของ

พันธมติรในวสิาหกิจชุมชน

และการสร้างความเข้มแข็ง

ของวสิาหกิจชุมชน 

๙ 

 

สอบกลางภาค ๓ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๐ การพิจารณาความสำคัญของโอกาส

ในการสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจสำหรับธุรกจิการค้า  

๖ ▪ โปรแกรม : on demand 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้แบบทีมเป็นฐาน 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๑ การพิจารณาความสำคัญของโอกาส

ในการสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจสำหรับธุรกจิการค้า 

๖ ▪ โปรแกรม : on demand 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้โดยใช้ปัญหาเป็น

ฐาน 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๒ การพิจารณาความสำคัญของโอกาส

ในการสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจสำหรับธุรกิจการค้า เพื่อสร้าง

ความแข่งแกร่งของธุรกิจ  

๖ ▪ โปรแกรม : on demand 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้โดยใช้ปัญหาเป็น

ฐาน  

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๓ การพิจารณาความสำคัญของโอกาส

ในการสร้างเครือข่ายพันธมิตรทาง

ธุรกิจสำหรับธุรกิจการค้า เพื่อสร้าง

ความแข่งแกร่งของธุรกิจ 

๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การบรรยายเชงิปฏสิัมพันธ์ 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๘ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

สัปดาห์ที ่ หัวข้อ/รายละเอียด 
จำนวน

(ชม.) 

กจิกรรมการเรียน  

การสอน/สื่อที่ใช้  
ผู้สอน 

๑๔ การเลือกวีธีการประเมินความสำเร็จ

ในการสรา้งเครือข่ายแข่งขัน 

๖ ▪ โปรแกรม :  

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้จากกรณศีกึษา 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๕ การเลือกวีธีการประเมินความสำเร็จ

ในการสรา้งเครือข่ายแข่งขัน 

๖ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การบรรยายเชงิปฏสิัมพันธ์ 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๖ การเลือกวีธีการประเมินความสำเร็จ

ในการสรา้งเครอืข่ายแข่งขัน 

๖ ▪ โปรแกรม :  

-Google meet  

-Google classroom 

▪ การเรียนรู้จากกรณศีกึษา 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๑๗ สอบปลายภาค ๓ ▪ โปรแกรม : online 

-Google meet  

-Google classroom 

อ.ดร.พนิดา นิลอรุณ 

๒. แผนการประเมินผลการเรียนรู้ 

( ระบุวิธีการประเมินผลการเรียนรู้หัวข้อย่อยแต่ละหัวขอ้ตามท่ีปรากฏในแผนท่ีแสดงการกระจายความรับผิดชอบของรายวชิา 

(Curriculum Mapping) ตามท่ีกำหนดในรายละเอยีดของหลักสูตรสัปดาห์ท่ีประเมินและสัดส่วนของการประเมิน) 

ผลการเรียนรู ้ วีธีการประเมินผลการเรียนรู้ สัปดาห์ท่ีประเมิน 
สัดส่วน 

ของการประเมินผล 

๑,๒,๓,๔,๕ การมสี่วนร่วมกิจกรรมในช้ันเรียน ๑,๒,๓,๔,๕,๖,๗,๙, 

๑๐,๑๑,๑๒,๑๓,๑๔ 

๑๐% 

๑,๒,๓,๔,๕ วิเคราะห์กรณีศึกษา,แบบฝึกหัด,นำเสนอ

งานกลุ่ม/รายบุคคล 

๑,๒,๓,๔,๕,๖,๗, 

๙,๑๐,๑๑,๑๒,๑๓,๑๔ 

๓๐% 

๑,๒,๓ การสอบกลางภาค ๘ ๓๐% 

๑,๒,๓ การสอบปลายภาค ๑๕ ๓๐% 

 

 

หมวดที่๖ทรัพยากรประกอบการเรียนการสอน 

๑. ตำราและเอกสารหลัก 
 ๑) เอกสารประกอบการสอนรายวิชา การเป็นผู้ประกอบการธุรกิจการคา้สมัยใหม่ 

 ๒) สมคดิ บางโม. (2553). การเป็นผู้ประกอบการ. พมิพ์คร้ังที่ 4: สำนักพมิพ์เอส เค บุ๊คส์. 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๙ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

๒.เอกสารและข้อมูลสำคัญ 
 ๑)  เว็ปไซต์ที่เกี่ยวขอ้งกับรายวิชาwww.teacher.ssru.ac.th/panida_ni/ 

 
๓. เอกสารและข้อมูลแนะนำ 
 ๑)  บุณฑวรรณ วิงวอน. (2556). การเป็นผู้ประกอบการยคุโลกาภิวตัน์. สำนักพมิพ์แห่งจุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลยั 

 ๒)  ธงชัย สุทธสิม. (2559). การเปน็ผู้ประกอบการ. สำนกัพมิพ์ ส.ส.ท. 

   

 

 

หมวดที่๗ การประเมินและปรับปรุงการดำเนินการของรายวชิา 

๑. กลยุทธ์การประเมินประสิทธผิลของรายวิชาโดยนักศึกษา 

 จัดกจิกรรมให้นักศึกษาได้เสนอแนวคดิและความคดิเห็นเก่ียวกับประสิทธิผลที่ได้รับของรายวิชา ดังนี้ 
▪ การตอบแบบสอบถามเพื่อประเมินผู้สอนและประเมินรายวิชา 
▪ การสนทนากลุ่มระหว่างผู้สอนและผู้เรยีน 
▪ ให้ขอ้เสนอแนะผ่านสื่ออิเล็กทรอนิกส์ตามที่ผูส้อนทำเป็นช่องทางสื่อสารกับนักศึกษา 

๒. กลยุทธ์การประเมนิการสอน 

    เก็บข้อมูลเพื่อประเมินการสอน โดยนำเอายุทธศาสตร์ใช้ในการเก็บข้อมูล ดังนี ้

▪ ระดับผลการเรียนของนักศึกษา 

▪ การทวนสอบผลประเมินการเรยีนรู ้

 

๓. การปรับปรุงการสอน 

      จากผลการประเมินผลการสอนในข้อที่๒ จะนำมาวิเคราะห์ปัญหาและอุปสรรคที่เกิดขึ้นแล้วนำมาปรับปรุงเป็นแนวทาง

ในการปรับเปลี่ยนการเรียนการสอน โดยการปรับปรุงเนื้อหาที่สอนให้สอดคลอ้งและเกิดประโยชนต์่อผู้เรียนมากขึน้ 

 

๔. การทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธ์ิของนักศึกษาในรายวิชา 

      มีการทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธิ์รายวิชาของนักศึกษา ดงันี ้

▪ ในระหวา่งการเรียนการสอนมีการทดสอบผลสัมฤทธิใ์นผลการเรียนรูท้ี่วัด 

▪ ในการสอบปลายภาคการศึกษาจัดให้มีการวัดและประเมนิผลการเรียนรูท้ี่สำคัญอีกครัง้ 

▪ ความถูกต้องของเนื้อหารายงานและการนำเสนอทีน่ักศึกษาจัดทำ 

▪ การตรวจผลงานของนักศึกษา โดยมีการสุ่มสัมภาษณ์เพื่อประสิทธิผล 

 

๕. การดำเนนิการทบทวนและการวางแผนปรับปรุงประสิทธผิลของรายวิชา 

      ผลลัพธ์ท่ีได้จากการประเมินและการทวนสอบผลสัมฤทธ์ิประสิทธิผลรายวิชา นำมาวางแผนการปรับปรุงการเรียนการสอน โดย

ปรับปรุงรายวชิาทุก ๔ ภาคการศึกษา หรือตามขอ้เสนอแนะและผลทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธ์ิตามขอ้ ๔ ดังนี ้



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หน้า | ๑๐ 
รายวิชา TIN ๓๒๐๒ รายวชิา การสร้างเครือข่ายพันธมิตรและคูค่้าทางธุรกิจ วิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

▪ เพิ่มรายละเอียดของรายวิชาให้เกดิคุณภาพมากขึน้ 

▪ ปรับปรุงวิธีการสอนให้ทันสมัยและสอดคล้องกับสถานการณ์ปัจจุบันมากขึ้น 

▪ เปลีย่นหรอืจัดการเรียนการสอนเป็นทีม โดยมีการแบ่งหัวข้อรับผดิชอบ 

 
 

*********************** 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

 

หนา้ | ๑๑ 

รายวิชา TIN ๓๒๐๒ การสร้างเครอืข่ายพันธมิตร และคู่ค้าทางธุรกิจวิทยาลัยนวัตกรรมและการจัดการ มหาวิทยาลัยราชภัฏสวนสุนันทา 

แผนที่แสดงการกระจายความรับผิดชอบมาตรฐานผลการเรียนรู้จากหลักสูตรสู่รายวิชา (Curriculum Mapping) 

ตามที่ปรากฏในรายละเอยีดของหลักสูตร (Program Specification) มคอ. ๒ 

รายวิชา 
คุณธรรม จริยธรรม ความรู ้ ทักษะทางปัญญา 

ทักษะความสัมพนัธ์

ระหวา่งบุคคลและความ

รับผดิชอบระหวา่งบคุคล

และความรบัผดิชอบ 

ทักษะการวเิคราะห์เชิง

ตัวเลข การสื่อสาร และ

การใช้เทคโนโลยี

สารสนเทศเชิงตัวเลข 

การสื่อสารและการใช้

เทคโนโลยสีารสนเทศ 

ความรับผิดชอบหลัก                                                        ความรับผิดชอบรอง 

หมวดวิชาศึกษาทั่วไป ๑ ๒ ๓ ๔ ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ ๔ ๑ ๒ ๓ ๔ 

รหัสวิชา TIN ๓๒๐๒ 

รายวิชา การสร้างเครอืข่ายพันธมติร 

และคู่ค้าทางธุรกิจ 

                  

ความรับผดิชอบในแต่ละด้านสามารถเพิ่มลดจำนวนไดต้ามความรับผิดชอบ 


