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what is ?

Content Marketing

CONTENT MARKETING
เนื�อหาหรอืสาร การตลาด

การทําคอนเทนต์เพื�อจุดประสงค์ทางการตลาด 
ไมว่า่จะเป�นเพื�อสง่มอบคณุค่าหรอืความรู ้
ดึงดดูกลุ่มเป�าหมาย สรา้งการจดจาํแบรนด์ 
กระตุ้นการตัดสนิใจ
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ประกอบไปด้วย 

การวางกลยุทธ์
การวางแผนความเป�นแบรนด์(Brand Identity) 

ใหทั้�งคนที�ไมรู่จ้กั คนที�รูจ้กั คนที�ติดตาม หรอืลกูค้าอยู ่..คอนเทนต์จงึไมใ่ชแ่ค่สาร แต่หมายถึงตัวตน

“คอนเทนต์” ก็คือ “แบรนด์” ที�กําลังเล่าเรื�อง

what is ?



WHY?
Content Marketing
สาํคัญกับการทํา
Digital Marketing
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ประโยชนข์อง 

ต่อการสรา้งแบรนด์
และการทําการตลาด

1) สรา้งแบรนด์ให้เป�นที�รูจ้กั (Awareness)
ทําแบรนดใ์หเ้ป�นที�รูจ้กั รบัรูภ้าพลักษณข์องแบรนด์
ทําสนิค้า/บรกิารใหเ้ป�นที�รูจ้กั คนเขา้ใจถึงประโยชน์ 
คนคุ้นเคยกับแบรนดม์ากข้ึน ชว่ยใหก้ารตัดสนิใจหรอืเลือกแบรนด์เป�นทางเลือกไดง่้ายขึ�น
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ประโยชนข์อง 

ต่อการสรา้งแบรนด์
และการทําการตลาด

2) ชว่ยสง่เสรมิการขาย
ประชาสมัพนัธโ์ปรโมชั�น บอกสว่นลด แจง้แคมเปญแล้ว คอนเทนต์ยงัมสีว่นสาํคัญในชว่ง “Pre Sales” หรอื
ก่อนเกิดการขาย ยกตัวอยา่งเชน่ แบรนดข์องเราใหค้วามรูค้นเกี�ยวกับการออกกําลังกาย เมื�อกลุ่มเป�าหมายเริ�ม
คุ้นเคยและติดตาม เมื�อเจอสนิค้าหรอืบรกิารของแบรนด์ ก็ชว่ยใหตั้ดสนิใจได้ง่ายขึ�น เพราะไวว้างใจ
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ประโยชนข์อง 

ต่อการสรา้งแบรนด์
และการทําการตลาด

3) ชว่ยสรา้งความนา่เชื�อถือและนา่ติดตาม
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แบรนดก์ลายเป�น “Top of Mind” หรอืตัวเลือกแรกๆ ที�ผูค้นนกึถึง 
คนอยากติดตาม Follow แบรนด์ 
คนเชื�อถือในแบรนด ์คนตัดสนิใจง่ายขึ�น เพราะไวว้างใจ
แบรนดไ์ดร้บัการกล่าวถึง มกีาร Mention หรอือ้างอิงความรู ้
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Assignment

จากการสรา้ง Content ธุรกิจของกลุ่มนศ.
เพื�อสรา้งและสง่มอบคณุค่าหรอืความรู ้ดงึดดูกลุ่มเป�าหมาย
สรา้งการจดจาํแบรนด ์กระตุ้นการตัดสนิใจ

โดยเนน้ 3 หวัขอ้หลัก ดงันี�
1) สรา้งแบรนด์ใหเ้ป�นที�รูจ้กั
2) ชว่ยสง่เสรมิการขาย
3) ชว่ยสรา้งความนา่เชื�อถือและนา่ติดตาม

จดัทํารายงานนาํเสนอจดัวางให้สวยงาม 
งานกลุ่ม : กลุ่มละ 8-9 ท่าน
สง่งานใน Google drive
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