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Assignment 2
Research
ให้นักศึกษา สัมภาษณ์เพื่อน 1 คน
ถึงผลิตภัณฑ์ที่สนใจ และอธิบายระหว่าง Want - Need
จากผลิตภัณฑ์นั้นๆ ถึงความคุ้มค่าที่ได้รับ

ให้นักศึกษาสรุป 1-2 หน้า A4 พร้อมจัดวางให้สวยงาม

งานเดี่ยว


